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SKutecna globalni mobilita a diverzifikace

JPracujeme postupné na tom, abychom dosahli majetkoveé diverzifikace
nejen napiic tfidami aktiv, ale i jejich drzenim v rznych méndach a zemich;’
fika v rozhovoru Jaroslav Havel, investor, zakladatel rodinné kanceldfe
ONE FAMILY OFFICE a ridici partner HAVEL & PARTNERS.

Loni jste oteviel vas family office. V éem
je tento model jiny nez bézna sprava
majetku?

Je to spoluprace nékolika bonitnich rodin,
které se rozhodly spravovat sv(ij majetek
spolec¢né. ONE FAMILY OFFICE ale neni jen
o spravé jméni - je to investorsky a byzny-
sovy klub, kde sdilime naklady na Spickovy
mezinarodni investi¢ni a poradensky tym.
Diky tomu si mGizeme dovolit trovei sluzeb,
na kterou by samostatné dosahly jen rodiny
s miliardovym kapitalem - ale v dolarech
nebo eurech.

Dnes mluvi vSichni o diverzifikaci. Jak k ni
pFistupujete vy?

Nasim cilem je pravé globalni diverzifika-

ce. ONE FAMILY OFFICE alokuje vice nez
polovinu prostfedk do zahrani¢i. Mame
kancelate ve Frankfurtu a v Dubaji a za-
stoupeni v Miami, Londyné a Silicon Valley.
P¥ipravujeme ho i v Curychu. Diky spolupraci
se $pickovymi zahrani¢nimi - pfedevsim
Svycarskymi - bankami zajistujeme vlastni

potieby i potfeby nasich partnerd. Vybirame
z téch, které jsou v top 10, jsou globalni, maji
zastoupeni ve vice nez 15 zemich a pokryvaji
kli¢ové jurisdikce a finanéni centra. Rada

vy

okruhu poradcti v minulosti pracovala v in-
stitucich jako Goldman Sachs, ).P. Morgan,
Credit Suisse ¢i Erste a spolupracovala i s do-
larovymi miliardafi. Otevirame cestu ke glo-
balnim investicim, které nejsou investortim
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z Ceska a ze Slovenska béZné dostupné.

Tento pFistup je jen pro vase éleny, nebo
maji moznost se pFipojit i dalSi investoFi?
Pro mensi kvalifikované investory, ktefi ne-
jsou ¢leny ONE FAMILY OFFICE, mame OFO
Globalni Private Equity Semi-likvidni ote-
vieny podilovy fond, registrovany v Cesku

a notifikovany k nabizeni také na Slovensku.
Umoziiuje investortim zapojit se do fond(
spravcet, jako jsou Bain Capital, Apollo,
Blackstone, KKR, Thoma Bravo, Accel, Insi-
ght Partners nebo Vista. Fond cili na velmi

nadstandardni vynosy pfi mési¢nim ocerno-
vani majetku a kvartalni likvidité. Nabizi ho
nase skupinova spole¢nost ONE FAMILY
ADVISORS, ktera je vazanym zastupcem
Cyrrus, a. s.

Jaké klicové trendy vidite v souéasném
svété investovani?

Vnimame, e se v Cesku a na Slovensku
zacina projevovat v zapadnim svété znamy
fenomén transferu majetku od budovatel
ke sprave@im. Zatimco dosud podnikatelé
budovali velmi Gispésné firmy a v souvislosti
s jejich rlistem enormné navysovali své
bohatstvi, jejich nasledovnici se budou snazit
majetek udrzet a dal ho Gispésné spravovat.
V mnoha pfipadech budou pfitom nastupni-
cemi zeny. To je dalsi souvisejici fenomén.

Pravé otazku Zzenského vlastnictvi
a nastupnictvi jste zkoumali ve svych
priizkumech NextZeny v €esku a nové
i na Slovensku. Co vim data ukazala?
Zenské bohatstvi neustale roste, do roku
2030 by zeny mohly v EU ovladat témé¥
polovinu aktiv. Tento trend vidime i v Cesku
a na Slovensku. Mame tu tspésné podnika-
telky, které stale ¢astéji samy buduiji vlastni
majetek. K narlstu zenského vlastnictvi
pFispiva i demografie. Zeny napfiklad ¢astdji
majetek dédi, protoze prezivaji své partnery.
Zeny piitom obecné k ochrané a spra-
vé majetku ptistupuji trochu jinak nez muzi.
Méné riskuji a sazeji vice na jistotu. Maji také
mensi sklon k tomu pfi prvnim vykyvu trhu
ménit strategii, radéji zlistavaji disciplinova-
né a drZi se svych cill. Zeny &astéji preferuji
investice, které jsou provéfené a dlouho-
dobé. To vSechno méni i poradenské sluzby
ainvesticni svét. My jsme se timto trendem
zacali v regionu sttedni a vychodni Evropy
zabyvat jako prvni uz pred vznikem ONE
FAMILY OFFICE a jsme na néj pfipraveni.
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