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ONE FAMILY OFFICE je cesko-slovenska rodinna kancelar, za niz stoji tym advokata
Jaroslava Havla. Soustredi do ni nejen sviij majetek. Family office chrani a spravuje
i jmeéni okruhu piatel a obchodnich partnert z Ceska a Slovenska.

ONE FAMILY OFFICE funguje naplno od
letosniho ledna, jak jste se jako novy
hraé na trhu ochrany a spravy majetku
etablovali?

Situace se vyviji pozitivné, postupné

se pripojuji rodiny se stamiliony ¢i
miliardami majetku. Aktualné majetek
nas zakladatelt, partnertt a omezeného
okruhu obchodnich pratel, ktefi se po-
dili na platformé ONE FAMILY OFFICE,
presahuje 10 mld. K¢.

Jaky mate ve ONE FAMILY OFFICE cil?
Chceme vytvorit jakousi Sirsi byzny-
sovou rodinu, proto jsme takeé zvolili
nazev ONE FAMILY. V duchu naseho
motta Uspéch spojuje spolupracujeme
s bonitnimi rodinami a jednotlivci,
ktefi s nami sdileji podobny pohled na
svét, podobny pristup k investovani,
spravé majetku a mezigeneraé¢nimu
planovani.

Jak s témito rodinami a movitymi Ce-
chy pracujete?

Zakladem je individualni pristup,
kazda rodina ma jiné potreby, je vijiné
zivotni fazi apod. V rodinach jsou za-
stoupeny muziizeny, riizné generace,
i my tedy pracujeme multigenera¢né.
Pokryvame potreby od iispésnych
podnikatelu, ktefi jsou vdichodovém
véku, az po malé déti - jejich potomky
a vnoucata. VSe jsme koncipovali pro
celé rodiny.

S éim se na vas mohou obracet?
Pracujeme typicky pro podnikatele
amanazery, ktefi hledaji nékoho, kdo
jim pomtiZe jejich majetek chranit.
Resime také pro movité rodiny predani
rodinného byznysu, a to at uz se vrodiné
najde nastupce, nebo ne... Cilem je

i zachovani a rozvoj rodinného majetku
pro dalsi generace. Diky concierge se
snazime zabezpecit zakladni rodin-

né hodnoty - uchovéani zdravi a jeho
smyslu. Zameérujeme se také na vychovu
a vzdélavani budouci generace, a to
prostfednictvim nasi Akademie ONE
FAMILY OFFICE.

Soucasti ONE FAMILY OFFICE jeiinves-
tiéni ¢éast, co pokryva?

Ano chceme samoziejmeé nas majetek
dal rozvijet, mame proto k dispozici
15¢lenny investiéni tym. Vétsina lidi ma
mezinarodni zkusenosti z USA, Velké
Britanie, Némecka, Svycarska, SAE.
Mame 9 seniornich profesional, ktefi
byli dlouhodobé zvykli spolupracovat

s dolarovymi miliardati v Cesku a na
Slovensku i v zahranici.

Muzete popsat, jak spoluprace s vami
konkrétné vypada?

Predstavte si ONE FAMILY OFFICE jako
one stop shop, kde si mtiZete zajistit
vSechny potfeby, nebo vybrat konkrétni
servis katalogovym zptisobem. Oproti
tradiénim bankam a asset manazerim
obchodni partnery do rodinné kancelare
prijimam ja osobneé, jako investor a ¢lo-
vék, ktery ma dlouhodobé poradenské,
manazerské a podnikatelské zkusenos-
ti. Vénuji se kazdému partnerovi zvlast.
Ukazu mu do detailu, jak fesim spravu
svého majetku ja osobné, jak reSim
nastupnictvi, jak diverzifikuju aktiva...
Model ukazat ochranu, spravu a zhod-
noceni svého vlastniho jméni velmi
dobfte funguje.

Osobné jim tedy navrhujete, jak maji
spravovat a zhodnocovat majetek?
Nevnucujeme partnertiim Zadny
konkrétni pristup. Je na kazdé rodiné,

jakou chtéji mit diverzifikaci. Vidi ale
nas priklad. Obecné bych rekl, Ze my
pravnici jsme z povahy véci velmi
konzervativni a opatrni spravci. Cilime
sice na dvouciferny zisk, ale rozhodné
ne za kazdou cenu. Radéji s partnery
ONE FAMILY OFFICE volime globalni
hrace s dlouhodobou prokazatelnou
uspésnosti nez fondy bez historie,
které sice nabizeji vyjimecny zisk,

ale které nemusi byt dlouhodobé
konzistentni. Spole¢né koinvestice

s nasimi partnery tedy vzdy realizu-
jeme s maximalnim sniZenim miry
rizika a se zajisténim. Spolu s partnery
mezinarodné investujeme do global-
nich fondt a svétovych hract, zejména
v oblasti private equity. V minulosti to
byly naptiklad fondy KKR a Vista, nyni
mame prilezitost investovat do fondu
Bain Capital.

Kolik pocitate, Zze se celkem do ONE
FAMILY OFFICE zapoji rodin?

Celkova kapacita mtize byt 25 az

30 rodin a pfi stavajicim tempu ristu
bude naplnéna do dvou aZ tfi let. Nej-
typic¢téjSim obchodnim partnerem je
stfedni podnikatel s majetkem mezi
100-300 miliony korun. Nemusi byt

ani z velkych center, jako Praha, Brno
nebo Bratislava. MtiZe pusobit i mimo
hlavni i krajské mésto. Tady je zpravidla
obtiZné ziskat informace o investi¢nich
prileZzitostech a pristup k poradenstvi
pro spravu majetku a s tim souvisejici
aparat.

Jaké aparaty pro né tedy vytvarite?

Seni podle prani a predstav dané rodiny.
Nejcastéji je to ale kombinace holdin-
gové struktury a nada¢niho fondu.

V minulosti jsme realizovali niZsi stovky
trustti a nadacnich a svérenskych fondu,
pod spravou nami vytvorenych fesenti je
objem cca vice nez 150 miliard korun. Na
trhu v tomto oboru ptisobime uz od roku
2008, mame na to kapacitu cca 50 prav-
niku, danovych poradct a icetnich,
ktefi pracuji pro tfetinu nejbohatsich
Cechii a Slovakii. ®



